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BELLUNO - ECONOMIA DEL TERRITORIO

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

gli“inizi degli anni ’80

era una piccola ditta,
oggi si presenta invece co-
me unazienda ramificata
suddivisa in due realtad, una
indipendente dall’altra ma
in collaborazione tra lord ed
accomunate dallo stesso fon-
datore Antonio Castellan.
La pil antica, la Cag Castel-
lan nasce nel 1985 a Trichia-
na e si occupa tuttora della
prototipazione e della costru-
zione di macchine utensili, di
automazione e di manuten-
zione industriale su diverse
tipologie di macchinari.
Offre assistenza presso il
cliente ma dispone anche di
unofficina meccanica dove
vengono eseguite lavorazioni
per conto terzi.
“Abbiamo di recente festeg-
giato i 25 anni di attivita del-
la Cag riunendo tuttii clienti,
da quelli storici a quelli pitt

afferma Gianfranco Castel-
lan, amministratore delegato
e figlio di Antonio.

La costituzione di Ci.a.gi.
compressori & un fatto pit
recente.

Lazienda nasce infatti nel

recenti. Un bel traguardo” -

2006 come un naturale pro-
cesso di evoluzione di Cag,
dovuto alla crescita dell'in-
teresse nel comparto dell’aria
compressa, oggi fiore alloc-
chiello nel quartier generale
di Trichiana.

Uno dei punti di forza di
Cia.gi. - che & diventata il
principale riferimento a Nor-
dest per quel che concerne
aria compressa e manuten-
zione - ¢ sicuramente il le-
game decennale con Kaeser,
leader nel mercato mondia-
le dei compressori, che Tha
scelta quale rappresentante

privilegiato del marchio per-

tutta la provincia di Belluno.

Lazienda fornisce un servizio
a tutto campo per l'installa-
zione e l'assistenza delle mac-
chine per l'aria compressa, ed

~ &inoltre in grado di realizza-

re particolari meccanici o in-
tere macchine su specifica del
cliente, nonché di progettare
un impianto su misura, otti-
mizzato per la portata daria
necessaria.

“Nella nostra sede non ci
occupiamo solo di- vendita
- precisa Gianfranco Castel-
lan - offriamo servizi di con-

Compresson studiati sulle esigenze dei client

Ci.a.gi., riferimento a Nordest per aria compressa e manutenzione

sulenza e progettazione che
Nascono € Crescono assieme’
al cliente.

Le macchine sono tutte per-
formanti, quello che fa la dif-
ferenza ¢ la capacita di intui-
re cosa serve per rispondere a
una problematica.

In questo senso si puo affer-
mare che un compressore &
come ‘un vestito personaliz-
zato e creato su misura del
cliente, in base a una specifi-
ca esigenza’.

Se & vero che unazienda che
tratta compressori in gene-
re vende e fa assistenza, la
Ciagi. ha” molto lavorato
anche per “uscire dalla sala
compressori’ e coinvolgere
i clienti in alcuni progetti di
risparmio energetico legato
alla distribuzione dellaria
compressa. ;

“Va bene fare l'aria compres-
sa ad un basso costo - afferma
Gianfranco Castellan - ma &
altrettanto importante por-
tare il cliente a fare un‘analisi
dei consumi, delle perdite,
delle depressioni e delle rego-
lazioni dell'aria compressa, in
modo da ottimizzare ancora
un po’ di pit”

Un'impresa fra le imprese

Confcooperative di Belluno valorizza i soci

Rium'sce oltre 90 imprese
operanti in tutti i settori:
dallagricoltura al lattiero e ca-
seario, dal consumo ai servizi,
passando per Tartigianato, la
sanita, il sociale e il turismo.
115 milioni di euro il fatturato
complessivo, 1.200 gli addetti
e oltre 9.000 i soci, tra lavora-
tori e fruitori di servizi. E la
Confcooperative di Belluno,
associazione di categoria lea-
der -nella rappresentanza del
sistena cooperativo bellunese.
“Raccogliamo - sottolinea il
presidente Franco Rui - cir-
ca I'80% delle cooperative sul
territorio, per offrire e garan-
tire servizi qualificati rigorosa-
mente in stretta sinergia con'le
istituzioni locali. Numerose al
nostro interno sono le realta
pluricentenarie, a conferma di
una tradizione fortemente ra-
dicata che &, insieme, la nostra
storia e la forte vocazione a un
futuro in continua crescita, atto
a elevare la politica di rappre-
sentanza nellarea montana”

Promozione e informazione,

supperto legislativo, finanzia-
rio e sindacale, ma anche for-
mazione e amministrazione,
consulenza e assistenza specia-

Franco Rui, presidente di
Confcooperative di Belluno

listica: “& in unottica di opera-
tivita concreta e reale compar-
tecipazione alla vita dei nostri
confederati - prosegue infatti
Rui - che stiamo promuoven-
do una serie di iniziative legate
alla consulenza fiscale e previ-
denziale, non solo per le azien-
de ma anche per i soci stessi”
“Il concetto di cooperazione
- precisa il presidente - ha da
sempre un alto valore etico in
cui il principio della mutuali-
t3, espresso prevalentemente
nella valorizzazione del socio,
¢ determinante. Perché, nel
contesto cooperativo, la parte-
cipazione dei soci alla gestione,

&

allorganizzazione, ai vantaggi e
ai rischi d'impresa & pressoché
totale” “Siamo una impresa
tra le imprese — sottolinea Rui
— ed & questo il messaggio che
vogliamo lanciare. Ladesione
alla Confederazione & una scel-
ta strategica che ben interpre-
ta linvito allaggregazione da
tempo promosso nel Nordest.
Confcooperative, infatti, opera
per la condivisione e lottimiz-
zazione delle risorse, pur nel ri-
spetto’ assoluto dellautonomia
gestionale di ogni azienda as-
sociata”. Lobiettivo? “Fare siste-
ma naturalmente — chiosa Rui

‘— per consolidare le posizioni

delle nostre cooperative sul
mercato e per essere, insieme,
Ppit competitivi anche allestero.
E, in questo senso, oggi pill che
mai comunicare & importante:
colmare .quel gap tipico nella
comunicazione della coopera-
zione significa rinnovare anche
limmagine tradizionale del
sistema cooperativo. Le nostre
sono imprese sane, ideali e so-
ciali, si, ma pur sempre impre-
se”. E tutti gli auspici si rivol-

* gono al 2011: “dopo un 2010

difficile per il Bellunese, in cui
noi perd siamo stati in grado
di mantenere Toccupazione
anche davanti alle flessioni dei
fatturati grazie alla nostra mis-
sion incentrata sul lavoratore,
miriamo a un prossimo futuro
allinsegna della ricapitalizza-
zione-delle cooperative”.




